
貴社の課題解決
最適ルート

“導入事例”から見つける

「まず、何から始めれば？」

お客様の「潜在意識」に耳を傾け、

業務改善に繋がった事例をご紹介。

売上アップ、コスト削減、業務効率化はここに。

SUCCESS STORIES COLLECTIONSUCCESS STORIES COLLECTION

お客様に”ちょうどいい”DXを
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Case01
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現場と総務の『見えない壁』をクラウドで解消！

Excel管理と手作業による残業から脱却

業種 電気設備工事

従業員数 36名

導入商材 OBC奉行クラウドHR DX Suite

課題

1. 従業員と対面するタイミングが難しく、給与明細書や労務管

理書類の授受が困難

2. 社員は一度事務所に出勤してから現場へ向かうため、時間外

管理が難しい

3. 現場管理者の資格状況がExcelではリアルタイムに整備でき

ない

ご提案内容

1. 社員情報、年末調整申告、給与明細などのペーパーレス化を

実現

2. 現場で直接打刻できる仕組みで、正確な勤怠管理を実現

3. 入力の手間軽減を目指した人事データベースの構築と労務シ

ステムを連携

弊社
担当者

担当者様



実務の社内の問題を総務部内で明確化し、

DXが得意な企業へ相談！！

導入の決め手

システム担当者がいない中、給与明細の電子化という小さな相談から

始まりました。

社内課題に関してご相談し、業務全体の課題を解決できる仕組みを一

緒に見つけられたことが、導入の決め手となりました。

結果、二重入力やExcelでの重複管理がなくなり、コスト削減も実現

できました 。

法改正にも自動で対応してくれるため、安心して運用しています 。
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Case01
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総務部と現場職員の連携の難しさ

導入前の課題

ご提案のポイント

現場への直行直帰ができず、事務所での打刻と移動中の複雑な手当計

算が負担となっていました。

また、残業申請や年末調整といった手続きが全て紙媒体だったため、

月末の集計や従業員との修正対応で総務部の業務を圧迫…  

さらには、Excelでの資格者管理は手間が多く、更新漏れのリスクを

常に抱えている状況 でした。

お客様の理想ではなく、実際の問題をシステムで解決

お客様の業務の問題点を一緒に確認し、システム化できること、できないことを明確にお話しました。

理想のシステムではなく、実際の問題を解決できないシステム導入は失敗に終わることを理解して頂けたことが、お客様の成功につながっ

たと感じております。やりたいことではなく、また社内の部分的なシステム管理ではなく、自社でやるべきことを共有し、新たな法改正に

もスムーズに対応できる、そのようなトータル的な仕組みづくりに伴走しご提案しております。
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Case02
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Access、Excelベースの請求業務をクラウド化

請求から消込業務を月30時間削減！

業種 卸売業

従業員数 25名

導入商材 販売データ管理、請求書発行、消込自動化ソリューション

課題

1. 古いAccessシステムで売上管理、Excelで手作業による請求

書発行

2. 毎月100件以上の請求書の郵送対応が負担に

3. 入金は通帳で確認し、Excelで消込、ダブルチェック必須

4. 請求額算出は前月データを手作業で照合

ご提案内容

1. クラウド型販売管理システムで、売上から請求までを一元化

2. 作成した請求書は、ワンクリックで電子発行・郵送代行が可

能に 

3. ネットバンキングと連携し、自動で入金情報と突合・消込

担当者様
弊社
担当者



現場に寄り添った説明と、再現性の高いトライアル体験

導入の決め手

当初は長年慣れたAccessやExcelをやめることに不安がありました 。

しかし、担当者が業務を細かく見て「どう効率化できるか」を一緒に

考えてくれたこと 、そしてトライアルで請求から入金照合まで自動

化されるのを見て 、「全ての問題を丸ごと解決できる」と実感し導入

を決めました 。
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Case02
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Accessでの売上管理とExcel請求書の転記作業が限界に

導入前の課題

ご提案のポイント

売上管理のAccess作成者が退職し改修不能なAccessで売上を管理し

ていました。

毎月100件以上の請求書はExcelへ手作業で転記するため、ミスが多発 

…

さらに、銀行通帳を目視で行う消込作業は、2名体制の二重チェック

でもミスや漏れが防げず、月12時間以上かかる重い作業になっていま

した。

販売管理～請求書発行～消込まで一気通貫に自動化

請求書発行という目先の課題だけでなく、根本原因である販売管理の仕組み自体を見直すことをご提案しました 。

売上登録から請求、消込までを一気通貫で自動化を実現しました。

また、お客様と一緒に現在の業務の中で課題となっている点を徹底的に洗い出すことで、導入後もこれまでの業務の流れを大きく変えるこ

となく、スムーズに効率化を実現できることを重視しました。
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Case03
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実問題に合わせたシステム提案！

営業情報のリアルタイム共有で、月20時間の集計

作業がゼロに

業種 画像機器全般の販売店

従業員数 15名

導入商材 kintone

課題

1. 売上報告はExcelや紙で手作業が多く、ミスや遅れが頻発

2. 紙の顧客台帳で情報が更新されず、共有もできずに重複や漏

れが発生

3. 日報は紙で集計に時間がかかり、営業状況の把 握や改善が

遅延していた

ご提案内容

1. kintoneで売上データを入力・集計を自動化し、正確でス

ピーディな報告が可能に

2. 顧客情報をデジタル化し、最新情報を共有することで、重複

や漏れ対策を仕組み化

3. 日報をデジタル化しクラウド管理、営業状況をすぐに把握で

きる体制に

担当者様
弊社
担当者



「これなら営業課題を解決できる」という確信と、

現場での使いやすさ

導入の決め手

最大の決め手は、売上や日報といった情報をリアルタイム共有し、

集計自動化できる点でした。

これにより、長年の課題である共有の遅れや入力ミスを根本から解決

できると確信しました。

加えて、専門知識なく直感的に使え、業務に合わせて柔軟にカスタマ

イズできる簡単な操作性も大きな魅力でした。
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Case03
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紙とExcelに依存した業務体制による

販売管理の非効率化と情報共有の課題

導入前の課題

ご提案のポイント

紙とExcelでの情報管理は、入力ミスや共有の遅れでデータの信頼性

が欠如していました。

売上報告の入力ミスやファイルのバージョン違いが頻発し、データの

信頼性は欠如…

リアルタイムな状況把握ができず経営判断を阻害し、この非効率さが

現場の負担を増やし成長機会を奪っていました。

目指したのは、現場の効率と経営の迅速化を「両立」させる仕組み

紙やExcelによる情報の分断が経営判断の遅れを招くという課題に対し、現場が使いやすいよう画面をカスタマイズし、営業状況をリアルタ

イムで見える化することを重視しました。

システム導入がゴールではなく、「現場の効率化」と「経営の迅速化」を両立させ、お客様の成長に貢献することが私たちの役割です。
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お問い合わせ・お見積りはお気軽にご連絡ください。

WEBサイトにて、その他導入事例も公開中です。

お問い合わせ

DX・業務改善に関するお悩みは

お気軽にご相談ください。

ご相談はこちらから

ご相談はこちらから

Webサイトでは、

その他の導入事例も複数ご紹介しています。
導入事例はこちら

導入事例はこちら

https://t-copy.co.jp/pages/3/
https://t-copy.co.jp/pages/192/
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企業名 東北コピー販売株式会社

所在地 福島県福島市御山字一本松13番地の5

代表者 代表取締役 高橋 剛

事業内容 ・ICTソリューションの導入支援

・業務改善コンサルティング

・ノーコード研修／クラウドツール導入

・オフィス環境設計・画像機器販売

サイトURL https://t-copy.co.jp

会社概要

https://t-copy.co.jp
https://t-copy.co.jp
https://t-copy.co.jp
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